市场开发主管岗位说明书
	基本信息：

	岗位名称：市场开发主管 
	所属部门：山东销售分公司市场商务部

	岗位级别：M13-M14/8-9级
	直接上级：山东销售分公司市场商务部经理

	辖员人数：\
	编制日期：2022年06月10日

	工作职责：

	1.负责所辖区域市场开发和天然气销售具体工作的落实；

	2.负责调研、收集和整理所辖区域市场资料、掌握市场动态，分析总结所辖区域城市用气和大工业用气项目的用气特点、用气规律、用气规模、气价承受能力、气价支付能力、用气工程进度；

	3.协助用户联络、供用气项目进度协调工作；

	4.协助收集整理区域内天然气利用政策、法规研究发展情况，负责了解并掌握所辖区域天然气发展动向、和重大天然气项目进展情况；

	5.配合所辖用户的销售合同谈判工作；

	6.完成领导交办的其它工作。

	任职条件：

	1.学历要求
	学历：3（1.博士研究生   2.硕士研究生   3.大学本科   4.大专及以下）；

	2.专业要求
	石油化工、油气储运等相关专业优先。

	3.工作经验要求
	[bookmark: _GoBack]具有2年以上工作经验，且在下一层级工作满1年。

	4.知识技能要求
	熟悉华北地区和山东省天然气产业链业务；了解国家能源政策、熟悉天然气、LNG基本知识、城市燃气项目特点、工业企业能源使用特点，掌握市场营销知识。

	5.素质能力要求
	对企业高度忠诚，重视业务，具有奉献精神，爱岗敬业，品行端正。

	6.其它要求
	认同企业文化，团队意识强，原则性、政策性强，保密意识强。



